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HACEMOS PARTE DE LA ANDI

Ademas, esta afiliacion aporta mayor visibilidad institucio-

DESARROLLO DE COTIZADOR
WEB PARA UTAs

Avanzamos en el desarrollo de un cotizador web integra-
do a nuestra pagina, enfocado en Unidades de Tratamien-
to de Aire (UTA), como resultado del trabajo articulado
entre Mercadeo, CIDIC e Ingenieria, que permitira ofrecer
informacion técnica basica y estandarizar modelos de
manera eficiente.

Con esta herramienta se busca reducir los tiempos de co-
tizacion, mejorar la experiencia del cliente y optimizar el
trabajo de los equipos comercial y de ingenieria, fortale-
ciendo ademas la presencia digital y la atencion comercial
en linea.

CERTIFICACION DEL CENTRO
DE 1+D+I (CIDIC)

Actualmente, la empresa avanza en la gestion de la certifi-
cacion del Centro de Investigacion, Desarrollo e Innova-
cion (I+D+i) a través de la Universidad Autonoma, con el
objetivo de formalizar los procesos de innovacion y fortale-
cer esta cultura dentro de la organizacion.

Este proceso permitird acceder a programas de apoyo y
beneficios asociados a la innovacion, ademas de posicio-
nar a Confortfresh como una empresa con capacidades
técnicas certificadas en |+D+i, consolidando la innovacion
como un eje estratégico de crecimiento.

nal y fortalece la reputacion corporativa, consolidando
nuestra presencia dentro del ecosistema empresarial € in-

dustrial del pais.

ESTANDARIZACION Y MEJORA
DE LOS PUNTOS DE VENTA

Se adelanta un proceso de estandarizacion y mejora de
los puntos de venta a nivel nacional, liderado por el de-
partamento de Mercadeo y CIDIC, con el objetivo de
optimizar la exhibicion de productos clave que impulsen
las ventas.

Esta iniciativa busca garantizar uniformidad visual y co-
mercial en todas las sedes, reforzar la identidad de
marca Confortfresh y mejorar la experiencia del cliente,
fortaleciendo la percepcion de profesionalismo, solidez y
confianza de la marca a nivel nacional.

CDIC

CENTRO DE INNOVACION , DESARROLLO E
INVESTIGACION
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CERTIFICACION AHRI
PARA SERPENTINES

CONFORT NEWS

Avanzando hacia estandares internacionales de calidad

Actualmente se encuentra en marcha la gestion téc-
nica y documental para la certificacion AHRI de ser-
pentfines industriales, un hito relevante que fortalece
la estrategia de calidad y posicionamiento de la
comparniia dentro del sector HVAC.

Este proceso busca alinear los productos con estan-
dares internacionales, garantizando mayores niveles

de confiabilidad, desempefio y trazabilidad técnica.

La certificacion AHRI brindara un respaldo técnico
solido frente a clientes nacionales e internacionales,

Imagen tomada de Thermal Control Magazine.

incrementando la confianza en el portafolio de pro-
ductos.

Desde el departamento de Mercadeo, se adelanto la
gestion del proceso de certificacion, infegrandolo a
la estrategia comercial y de posicionamiento de
marca. Adicionalmente, esta certificacion contribui-
ra al aumento de la competitividad comercial, facili-
tara el acceso a nuevos mercados y fortalecera la
marca Confortfresh como un fabricante de alto nivel
técnico, comprometido con la calidad, la innovacion
y las mejores practicas del sector.
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AVANCE EN LA NUEVA PLANTA DE  CONCURSO Y LICITACION
PRODUCCION Y LOGISTICA nerEnm o NTA

Como parte del compromiso con la
sostenibilidad, se proyecta la reali-
zacion de un concurso y licitacion
abierta al publico para el disefio y
desarrollo de una planta sostenible.

Este proceso busca:

 Incorporar criterios de eficiencia
energética y sostenibilidad am-

biental.

e Invitar a proveedores, disefladores
y aliados externos a participar.

e Promover la innovacion abierta y
las mejores practicas del sector.

« Convertir la nueva planta en un

referente de sostenibilidad indus-
trial.

Imagen ilustrativa. Render conceptual sujeto a ajustes en el desarrollo del proyecto.

Actualmente, se estan finalizando los disefios de la nueva planta de
produccion y logistica, concebida como una infraestructura:

« Mas grande, moderna y eficiente.
« Proyectada para soportar el crecimiento futuro de la compafhia.

 Alineada con los objetivos de expansion, mejora operativa y fortale-
cimiento industrial.

» Diseflada para optimizar procesos productivos, logisticos y de cali-
dad.

« Esta nueva planta representa un paso estratégico en la consolida-
cion de Confortfresh como fabricante nacional e internacional de
alto nivel.

PROGRAMAS DE CAPACITACION ESTRATEGICA

Mercadeo se encuentra gestionando alianzas estraté-
gicas con universidades e instituciones académicas,
con el objetivo de desarrollar programas de capacita-
cion especializados que incrementen la visibilidad de
Confortfresh y fortalezcan su posicionamiento como
aliado técnico del sector.

Estas capacitaciones tendran un enfoque multifacéti-
co, dirigidas no solo a ingenieros y técnicos del sector
HVACR, sino también a actores clave del ecosistema
de la construccion, como ingenieros civiles, arquitec-
tos y profesionales vinculados a proyectos publicos y
privados de gran escala en Colombia.

La iniciativa busca posicionar a Confortfresh como
un aliado técnico y estratégico en proyectos de alto
impacto, generar relacionamiento con tomadores de
decision y fortalecer la marca a través del conocimien-
to aplicado. Asimismo, permitira abrir nuevas

oportunidades comerciales en proyectos de infraes-
tructura, edificacion y desarrollo urbano.

Continuamos trabajando para impulsar la innovacion,
fortalecer la infraestructura técnica, avanzar en la estan-
darizacion comercial y promover el crecimiento sosteni-
ble de Confortfresh.
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CONFORTFRESH HACE PARTE DE
“MI MERCADO POPULAR”

UN PASO ESTRATEGICO HACIA LA DIVERSIFICACION COMERCIAL Y LA TRANSPARENCIA

Imagen ilustrativa.

Confortfresh hace parte de Mi Mercado Popular,
plataforma creada por Colombia Compra Eficiente
(CCE) e integrada a la Tienda Virtual del Estado
Colombiano, que busca fortalecer y democratizar
la participacion de las empresas en los procesos
de compras publicas.

Esta vinculacion se logro gracias a la gestion del
departamento de Mercadeo, que adelanto el pro-
ceso de inscripcion y articulacion institucional
como parte de la estrategia de posicionamiento y
diversificacion comercial de la compafiia.

La participacion en esta plataforma permite facili-
tar el acceso a oportunidades de contratacion es-
tatal de manera mas agil y transparente, ampliar los

canales de venta y fortalecer la presencia institucio-
nal de ConfortFresh dentro del mercado publico.

Asimismo, esta iniciativa alinea a la empresa con las
politicas de democratizacion del mercado publico,
reafirmando su compromiso con la fransparencia, la
competitividad y el crecimiento sostenible.

A través de esta herramienta, Confortfresh diversifi-
ca sus canales de venta, consolida su posiciona-
miento dentro del sector publico y se alinea con las
politicas de democratizacion del mercado publico,
reafirmando su compromiso con la fransparencia, la
competitividad y el crecimiento sostenible.



